一、成为高黎贡山经销商需要哪些条件？
1、注重茶品质、热爱茶行业、为人正直，熟悉茶叶产品市场，对市场有前瞻性，具有一定的资金实力和良好的人脉关系，具有渠道资源及市场开拓运作能力。(注：具有自有渠道和大客户资源者优先)。
2、认同并接受公司经营理念及市场管理模式，遵守公司的市场价格和市场管理制度。
3、符合相关规定依法成立具有从事杀叶经营资格的经营者，诚信合法经营。
二、成为高黎贡山经销商后，有哪些支持和奖励？
1、配赠品支持
[bookmark: _GoBack]2、宣传推广支持
3、广告及展会宣传支持
4、专卖店形象建设支持
5、门头广告支持
6、专业培训支持
7、公司老茶银行代存茶支持
8、奖励高黎贡山茶旅溯源游
三、高黎贡山对经销商的保护措施
1、区域保护：高黎贡山设定每一个县区一个经销商，只要经销商按要求签订协议，便不再签订新的经销商。
2、价格保护：全国实行统一的经销商价格，统一最低零售价。
3、保护措施：为保证经销商利益，公司实行区域销售。所有产品含溯源编码，从生产到销售产品全程可追溯。
四、加盟高黎贡山成为经销商，与高黎贡山合作有哪些方式？
1、电话咨询
工作日8:00-18:00请拨打:
全国咨询服务热线：4001-010-961
销售中心：0875-5160628    15974979239
24小时客服专员
营销服务专员1：13987539271     营销服务专员2：15025087895
客服专员将对您的合作意向进行初步确认与沟通，根据不同区域，由相应区域负责人进一步洽谈，结成合作意向后与总公司签订合作合同。
2、网络渠道提交
您可以将您的合作意向/合作方案说明发送至销售管理部邮箱：1256186938@qq.com
客服专员将第一时间查收您的合作需求， 根据不同合作方式，由总公司销售管理工作人员进一步洽谈， 结成合作意向后与总公司签订合作合同。
